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LUCAS, GERENTE DE CANAIS
DE UMA RENOMADA
EMPRESA, ESTA IMERSO NA
OPERAGIO E OS DESARIOS DE
SEMPRE

APARECEM L0GO CEDO...

A APOSTA DA EMPRESA E
ACELERAR CRESCIMENTO
ATRAUES DE VENDAS _
INDIRETAS, E A MISSFi0 DE
LUCAS E CONSTRUIR UM
ECOSSISTEMA DE PARCEIROS
ROBUSTO E ESCALAVEL..
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Lucas, fechando com um cliente 8h15

grande agora! Consegue mandar a
lista de pregos atualizada? O link que

vocé mandou por e-mail ndo funciona. >

MR B B

CONSOME MUITO DO SEU TEMPO...

| weas esti PERDIDO EM E-MAILS, MENSAGENS DE WHATSAPP E DEZENAS DE PLANILHAS.

, +| ENTRE REUMIOES DIARIAS, ELE TENTA GERENCIAR MANUALMENTE O RECRUTAMENTO E

, +| ATIUACHO DE NOUOS PARCEIROS , O FUNIL DE VENDAS, O CALCULO DE COMISSOES A

« *| PAGAR, ATIVIDADES DE MARKETING... ALISTA £ LONGA, E LUCAS SENTE QUE A OPERAGHO

ey

559 OPERAGH0 5T
AL I FERRAMEV

KA HA ATTHPADL, AUASE
T000 SINVAL...

m Search Q) Q@
Folders [ From [ Subject [Date v || Roberto Silva E
£ Inbox O Roberto Silva = Urgente: Erro Planilha de 79.754n || urgente: Erro Planilha de
] Sent (roberto.silva@parceiros.com) Revisdo de Comissoes! Revisio de Comissdes!
B drafs O Fernanda Garcia & Novos Materiais de 9:48 AM
2 Emails (fernanda.garcia@vendas.parceiros.com) Vendas no Drive Roberto Silva, tonno

= > urgente, n: Erro planilha
B Sents O Carlos Souza @ Apresentagdo comercial yesterqay degreviséo de copmissées!
[ Messages (carlos.souza@corp.parceiros.com) atualizada
B Folts O Patricia Lima Favor corrigir listade  yegteray
(patricia.lima@financas.parceiros.com) -~ pregos do trimestre

0 Status Update Yesterday

0 Meeting Notes Yesterday
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PRA DEIXAR TUDO

AINDA "MAIS
Ficit®, £ ANt De
TRIMESTRE EA
PRESS]i0 DO
C-LEVEL DA
EMPRESA POR
RESULTADOS £
ENORME! ALEM DE
CUIDAR DA
OPERAGIO E DO
RELACIONAMENTO
COM PARCEIROS,
LUCAS PRECISA
MOSTRAR COMO A
ARen DE caals
CONTRIBUI PARA
0S RESULTADOS DA
EMPRESL...

Isadora Fonseca &

0la Lucas, temos o
primeiro lead. Onde
posso registrar?

Lucas, preciso dessa 08h50am
informagéo o quanto antes,
estou com o cliente!

Marina

Lucas, onde

acessamos 0s
treinamentos de vendas?

Alice - Chefe  suw»
>

CARAMES, £ WD ST MEW QUL
MECOCHEAD EE55H, MUITO
HENOS 4 USTH DE PREZOS
QUF EFESTH USIMDO....

Mauricio &)

Oi Lucas, quando ~ 8h34am
_ vamos receber a

comissao da ultimavenda?

Bruno - CEO

LUCAS, PRECISO DA PREVISAO DE
RECEITA DE CANAIS PARA 0 Q3
ATE AMANHA CEDO.

COMO ESTA O PIPELINE?

VAMOS CHEGAR NA META?

M
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DEPOIS DE UM W WEESTY,
FINAL DE IO HIMOS ESEALAR cOHO
TRIMESTRE DE %Z%%”mm”
A Pramipmcon
NAO MUITO A IEWOER, EMIO RESOLIENPO
.+ 1 POSITINOS PROGUEWAS DAl OPERAGHD,
+ *| LUCAS REFLETIU
: .| SOBREAS
PERSPECTIVAS

FUTURAS...

DE REPENTE, LUCAS SE
LEMBROU DE UMA
MENSAGEM NUM GRUPO
DE WHATSAPP DE
PROFISSIONAIS DO QUAL
PARTICIPA...

& > c (Www.partnershub.tech ﬁ{) E

Infraestrutura Para Crescimento de Ecossistemas de Canais e Parceiros

Partners <29
Plataforma PRM

Jornada
do Parceiro

ELE RECUPEROU Al MENSAGEM E FOI BUSCAR MAIS INFORMAGOES. ..
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LUCAS FEz CONTATO COM A PARTNERSHUB, AGENDOU
UMA DEMONSTRACAO DA PLATAFORMA PRM E PEDIU QUE
ENVIASSEM UMA PROPOSTA...

DEPOIS CONVERSOU LONGAMENTE COM SUA CHEFE,
MOSTROU T0DOS 0S BENEFICIOS QUE A PLATAFORMA
TRARIA PARA A OPERAGAO E GANHOU UM VOTO DE
CONFIANGA!

ALICE APROYOU JUNTO A DIRETORIA DA EMPRESA A VERBA
PARA A CONTRATAGAO! NO ENTANTO, AGORA ELES
PRECISAM GERAR MAIS RESULTADOS RAPIDAMENTE PARA
PROUAR O RETORNO DO INVESTIMENTO FEITO!

DM comleq, CHERE!
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DEPOIS DE POUCOS DIAS DE CONFIGURAGHO E ONBOARDING DO TIME COM SUPORTE DA EQUIPE PARTNERSHUB, A PLATAFORMA PRM ESTA TOTALMENTE CUSTOMIZADA E PRONTA PARA SER UTILIZADA!
JUNTO AO TIME DE MARKETING DA EMPRESA, LUCAS PREPAROU UM WEBINAR ESPECIAL DE LANCAMENTO PARA TODO O ECOSSISTEMA DE PARCEIROS!

[ CoNFicuragRO DOS TIPOS E
NIVEIS DE PARCEIROS

[ ConFIGuRAGEO DO FUNIL DE
RECRUTAMENTO E DO FUNIL
DE VENDAS

[ CONFIGURAGAO DAS POLITICAS
DE COMISSAO

(¥ ORGANIZAGHO DAS PASTAS E UPLOAD
DOS MATERIAIS DE APOIO

g 1 | |

E POLITICAS COMERCIAIS

[ CoNFIGURAGAO DAS TRILHAS
DE TREINAMENTO

i INTEGRAGAO COM 0 CRM DA EMPRESA
M CONFIGURAGAO DOS DASHBOARDS DE KPIS
[ CADASTRO DOS PARCEIROS

)0 s s

M REVISAO DO CATALOGO DE PRODUTOS E PRECOS [

AOWVO! o wesinar

Participantes (56)

edshetchecihe (et ads

.. ENESSE PORTAL, VOCES TERAO ACESSO Al TUDO O QUE

PRECISAM PARA PERFORMAR! AGORA UAMOS
VER EM DETALHES COMO FUNCIONA...

Bem-vindo a0 Portal de Parceiros

AGORA, PROCESSOS QUE ANTES ERAM CRiTIC?S E LEVAUAM DIAS PARA SEREM
CONCLUIDOS, ESTAO MUITO MAIS SIMPLES, RAPIDOS E TRANSPARENTES, GERANDO

CONFIANCA JUNTO AOS PARCEIROS!

)
[J

foi aprovada e esta em processo
de pagamento!
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PRONTO! ESSE LEAD £ BEM QUENTE, TENHO
CERTEZA DE QUE UAMOS FECHAR RiPIDO:

CRM Dashboard

Oppumtoats

50,200

A RECEPTIVIDADE AO PORTAL FOI MUITO
BOA E 0S PARCEIROS COMECARAM A
USAR OS RECURSOS IMEDIATAMENTE!

NAS SEMANAS SEGUINTES, FOI FiCIL
PERCEBER QUE 0S PARCEIROS FICARAM
MUITO MAIS ENGAJADOS E MOTIVADOS,

AGORA SUA UIDA FICOU MUITO MAIS
FACIL. ELES ENCONTRAM TODOS 0S
RECURSOS E FERRAMENTAS QUE
PRECISAM EM UMA PLATAFORMA UNICA E
CENTRALIZADA!

AGORA ME SINTO MAIS
PREPARADA PARA VENDER!

Ticket Médio

R$ 1.245
A+67%

Receita Total | | Novos Clintes

R$ 982.430 128
A +125% A +182%

° CERTIFICADO

DE CONCLUSAO DE CURSO

Este certificado € concedidoa

Marina

juir com sucesso 0 cul

de Vendas

Evolugio de Vendas

s
por cond!

Fundamentos
W/M’“’“

s
s
e ) H
cqipede™ o
S
15demaode 2% g

uuuuu

A L

FALTA POUCO PARA SUBIRMOS
DE NIVEL E TERMOS MAIS
BENEFICIOS COMO PARCEIROS!
UAMOS LA, TIME!

g o
30,200 33

LEAD
REGISTRADO!

Periodo 2024 - G2 R

Ranking de Parceiros

POSIGAO PARCEIRO RECEITA (RS) META (RS) ATINGIMENTO NEGOCIOS ~ LUAES DERORS

Parceiro Alpha R$ 1.250.000 R$ 1.200.000 125% 156

2° ? Parceiro Beta

(%] ? Parceiro Dema

99% 156

R$ 960.000 R$ 1.300.000

R$ 550.000 R$ 500.000 % 96

3 R$625000  RS880.000 % 78

R$ 410.000 R$ 700.000

Programa Profésica de Programa

RECEITA RETAL

R$ 4.010.000

ATHEIMENTO MEIAS NEGOCIOS PECANDOS
88% 59

+15% na partida anterior




AGORA LUCAS PODE PASSAR MAIS TEMPO DEDICADO AO QUE REALMENTE FAZ A DIFERENGA: SEIN BER-NDOS A0

. EU QUE AGRADECO A CONFIANGA, LUCAS!
£ NOSSOPROGRAMADE | 7z N« , ESTAMOS MUITO ANIMADOS EM SER O
CRIAR ESTRATEGIAS PARA FAZER O ECOSSISTEMA CRESCER, APOIAR OS PARCEIROS EM UENDAS E PARCEIROS! 7)) .y R NN PRIMEIRO PARCEIRO DE VOCES NA RECIAO
ESTABELECER UM RELACIONAMENTO DE CONFIANCA COM CLIENTES, PARCEIROS " N N

E EXECUTIVOS DA INDUSTRIA!

P’ane'

am

= roJ S Esfmfégico
drama de Capgis

- Metas de Receit

- Novos segmentos-qlyo
- Téticas de recrutamento
- Campanhas de Incentivo
- Co-marketing

i | REVISAO TRIMESTRAL
DE RESULTADOS

N T | —

1 AN ] ELES SHO UM DOS NOSSOS PRINCIPAIS
OBRIGADO POR TER PARTICIPADO DA X N

PARCEIROS E A MARINA £ MUITO PREPARADA,
UlocEs EsTiio £M OTIMAS Milos!

REUNIAO COM O CLIENTE. SUA PRESENGA ) ;, EU QUE AGRADECO A PARCERIA E O
FOI FUNDAMENTAL PARA FECHARMOS 0 ¢ > \ COMPROMISSO. CONTEM COMIGO SEMPRE
] : PARA APOU-LOS NOS NEGOCIOS!
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BOM SABER! UAMOS MARCAR

= \:] = UMA REUNIAO DE ALINHAMENTO!
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Reconhecimento
de Exeléncia
Parcerias que Gera L
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Colocado
& doAno

T
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COM | OPERACAO RODANDO NA

PLATAFORMA PRM PARTNERSHU, AGORA

E HORA DE EXECUTAR AS ESTRATEGIAS E
COLHER OS FRUTOS... .
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| CADA VEZ MAIS CONFIANTE DE QUE A ESTRA TEGIA VAI DAR CERTO...
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I;M. POUCO TEMPO OS RESULTADOS DE NEGOCIO COMECAM A APARECER...

O IMPACTO DA PLATAFORMA NA gPERllfﬁa MOSTROU QUE O INVESTIMENTO FOI
ACERTADO. O ECOSSISTEMA ESTA AMADURECENDO RAPIDAMENTE E LUCAS ESTA

VOCE TINHA RAZAO, LUCAS! A PLATAFORMA PRM
ACELEROU O AMADURECIMENTO DO PROGRAMA DE
PARCEIROS, PARABENS! UAMOS MOSTRAR OS
RESULTADOS AMANHA NA REUNIAO DA DIRETORIA!

— 1\

AGORA SIM! A ALICE UAI
GOSTAR DE UER ISSO!

Revenve ¢

+250 SMF * L
o A13% On Target

BRUNO, HOJE A GESTHO DO NOSSO ECOSSISTEMA DE PARCEIROS £ MUITO MAIS SIMPLES, ELES TEM TUDO QUE
PRECISAM EM UM PORTAL CUSTOMIZADO E EU CONSIGO PASSAR MAIS TEMPO COM ELES NA RUA UENDENDO!

1T POCOOPQ PO O &8 s

e ———

Conversion KPI
+25% A13%

appEE

100 150 200 250 300

0 RESULTADOS ESTAO INCRIVEIS! ISSO MOSTRA
QUE NOS A IREA DE CANAIS TEM UM EXCELENTE
ROI E QUE PRECISAMOS AUMENTAR 0S
INVESTIMENTOS NOS PROYIMOS MESES!

COPYRIGHT ©/2026 PARTNERSHUB - I0DOS OS DIREITOS RESERUADOS

NO DIA SEGUINTE, NA REUNIAO DA DIRETORIA... 1
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E DURANTE A CONFRATERNIZACAO DE FINAL DE RE PARCERO N HORA
ANO COM 0S PARCEIROS... ESTOU MUITO ANIMADO COM 0 QUE No ProxNo Mo CERTA! AGORA £
be. Sl ESTAMOS CONSTRUINDO JUNTOS! VOU SER O PARCEIRO APROVEITAR O MOMENTO
2=, NUNCA PAGUEI TANTOS BONUS PARA NGMERO 1DE Noto! ECRESCER MUITO NA
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O QUE A PARTNERS /|- FAZ?

Consultoria especializada e ferramentas para empresas que desejam criar,
reestruturar ou acelerar seus programas de canais € parcerias para vendas indiretas.

Abordagem que integrada de estrategia, operacao e tecnologia, combinando nossa longa
experieéncia em desenvolvimento e gestao de ecossistemas de canais € parceiros com o
uso da nossa platatorma PRM (Partner Relationship Management)SaaS proprietaria.

Transformamos parcerias em motores de crescimento,
gerando mais receita, mais gestao e mais eficiéncia

COPYRIGHT © 2026 PartnersHub- Todos os direitos reservados
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' PARA EMPRESAS EM DIFERENTES MOMENTOS DE MATURIDADE

Estratégia + Ferramentas

N

Empresas que querem iniciar Empresas que ja tem um Empresas que
ou ja estao iniciando e estruturando programa de parceiros tem um ecossistema
um programa de canais, ainda estabelecido e precisam acelerar e de parceiros grande,
com um ecossistema pequeno escalar, oferecendo maior nivel de diverso e maduro e gerenciam
de parceiros estratégicos servico para os parceiros atividades mais avancadas <>

L E K N N B I I
BREE S &= & v v « L s e e e e 8
COPYRIGHT © 2026 PARTNERSHUB - TODOS 0S DIREITOS
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SEU ECOSSISTEMA DE PARCEIROS E CANAIS
DE UENDAS MERECE A PLATAFORMA PRM PARTNERSHUB!

Quando vocé tenta rodar um programa de parcerias
baseado em planilhas, e-mails e aplicativos de
mensagem, a operacao quebra exatamente no
momento em que vocé comega a crescer. Os parceiros
perdem o interesse e vocé perde o controle.

A Plataforma PRM (Partner Relationship Management)
PartnersHub substitui o caos operacional ao centralizar
recrutamento e onboarding, compartilhar ativos
comerciais, organizar o registro e gestao de leads,
calcular comissdes e muito mais, em um Unico portal
self-service customizado.

Por ser flexivel € modular, a Plataforma PRM
PartnersHub acompanha o momento de maturidade do
seu programa, apoiando simultaneamente o
crescimento do nimero de parceiros € a complexidade
da operacao.

Dé ao seu programa de canais e parceiros a
infraestrutura que eles precisam para vender
e foque sua energia no que € estratégicol

7o

COPYRIGHT © 2026 PARTNERSHUB - TODOS OS DIREITOS RESERUADOS

TECNOLOGIA PARA SUPORTAR

A GESTAO E ESCALA DO ECOSSISTEMA

Camada de gestao

Biblioteca

de Recursos

i

Catalogo de
Produtos e Precos

Programas de
Engajamento

A=C)

|

(-1-]

0

Treinamento
e Capacitagao

oo
o
[ ]

Analytics

Camada de produtividade

Comunicacao

B2 (&

Plano
de Negocios

v

<
7\

Integracoes

&

Tarefas Gestao

de Comissoes
/ﬂ==!

am

LTRSS

Fluxos
de Aprovacao

V=

Gestores
Estrutura de crescimento,
governanca, centralizacdo

das atividades e gestao
de toda estrategia
numa Unica plataforma

C-level e Investidores
Estratégia alinhada aos
objetivos de negocio,
visibilidade total
do desempenho da area
e reducao de custos
com multiplas ferramentas

Parceiros
Clareza de negbcios
e um portal completo
com todas as ferramentas
para performar



https://partnershub.tech/plataforma-prm/

Experiéncia nacional e internacional em grandes

Publicitario com +25 anos de mercado, +13 anos
de experiéncia em desenvolvimento de negocios,
gestdo de canais e parcerias em publicidade,
software e hardware. Trabalhou em posicdes de
lideranga em grandes empresas como Google, SAP
e Samsung, além de startups, liderando equipes de
negdcio e atuando em projetos regionais e globais.

Especialista em marketing digital com

Empreendedor com profundo dominio

TIME COM SOLIDA TRAJETORIA EM NEGOCIOS, TECH E GROWTH

em growth e estratégias orientadas por dados.

de vendas, midia paga e otimizacdo de conversdo.
Possui experiéncia em comunicacao estratégica

e consultoria, com passagem por projetos

de impacto social e consultorias em engenharia

empresas e startups

forte foco Com 25 anos de experiéncia no setor de tecnologia ,
no Brasil e nos EUA, tem background abrangente ' ::
em vendas, marketing e ciéncia de dados. i
Sua trajetoria inclui passagens por startups brasileiras,

IBM e Google. No Google, foi o terceiro funcionario

do Google Brasil, Desempenhou papel fundamental

nas fases de startup, crescimento e maturacdo

de funis

Fe|ipe m Possui MBA em Gestao de Marketing pela FGV, Elias m de alimentos. Formado em Ciéncia e Tecnologia Thomas m da empresa no pais. Tem expertise em marketing
. Gestao de Negocios pela FIA e especializacao em . . de Alimentos pela UFU, alia pensamento analitico . digital, analytics e ciéncia de dados com aplicacdo d
Ozorio ) . SRR Pinheiro R S . Chi S . .
Gestao em Canais de Distribuicdo pela Kellogg a criatividade para impulsionar o crescimento e técnicas de visdo computacional, processamento
Founder, CEO School de Chicago Co-Founder de negocios por meio de campanhas eficientes, Co-Founder de linguagem natural € machine learning.
e Consultor Sénior & CMO inovagdo e constante experimentagdo & Clo Sua formagdo académica inclui graduagdo pela ESPM,
_ especializacao na FGV-SP, MBA pela Duke University
Google @ L’Jj Fodraids - e cursos de educacdo executiva em Kellogg e Harvard
W Uberlidndia oogle (; gg
SAMSUNG
& Semantix
Empreendedor e profissional de tecnologia com trajetéria Executivo com mais de 20 anos de experiéncia em vendas
sélida em produtos e projetos digitais, unindo visdo B2B, desenvolvimento de negdcios e estruturacdo
de negdcio e execucdo pratica. Atua com amplo repertorio de solugdes financeiras e tecnologicas para grandes
em CRM e ERP, integracbes e automagdes, além corporacdes na America Latina. Ao longo de sua carreira,
de desenvolvimento e dados, transitando com facilidade ocupou cargos de lideranga em empresas como Microsoft,
entre Salesforce, PHP, Python e AWS para entregar IBM, Unisys, Monkey Tech e Semantix, onde atuou como
solu¢des complexas e completas. Tem experiéncia Country Manager no México e Diretor de Vendas
. colaborando com times globais, adaptando comunicacao para a América Latina. Ele também € o fundador
: Tiago . . Carlos . . .
. e prioridades para diferentes contextos, mantendo foco m da Dasein Coaching, uma empresa focada em lideranca
L B
e Welter em resultado, qualidade e escala. Ja participou de startups Rangel e vendas consultivas
SN Co-Founder como ldealizeCRM, StreetSales e LeverRise. E Bacharel Sr. Business
¥ .‘i -.- [ i 0 i el i
\Voelt & CPO/CTO em S|§temas de Informagdes e possui I\/IIBA em InteN||genC|a Partner
Al s 4. Artificial e Processamento de Dados e Pos-graduacdo

——— @ @ streetsales em Investing & Banking pela PUCRS .-‘%.
\ aideolizcg

B® Microsoft

< Semantix
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Partners

Infraestrutura Para Crescimento de Ecossistemas de Canais e Parceiros

Sao Paulo | Santos | Porto Alegre | Nova lorque
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http://www.partnershub.tech/
mailto:contato@partnershub.tech
https://wa.me/+5511963412021
https://wa.me/+5511963412021
https://wa.me/+5511963412021
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